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Anleitung für den Einstieg im Vertrieb von Waren über Buymy.ch 

1. Wo Sie einkaufen 

Um konkurrenzfähige Preise für den Schweizer Markt anbieten zu können, empfiehlt es sich, bei Aktionen 

oder im Ausland einzukaufen. Zu Beginn sollten Sie bei der Plattform BuyMy.ch Artikel in Kleinmengen 

erwerben. Wählen Sie Produkte in Grössen und Ausführungen, die Ihnen selbst gefallen und die Sie bei 

Bedarf selbst verwenden könnten. Dabei ist es wichtig: 

• Die Schweizer Marktpreise und die Relevanz des Kaufpreises im Auge zu behalten. 

• Vorsichtig zu kalkulieren, falls ein Artikel nicht verkauft wird. 

• Bei Aktionen auf Plattformen wie Amazon, AliExpress oder ähnlichen Anbietern einzukaufen. 

• Einkäufe im Ausland während Ihren Ferien zu tätigen, um Kosten zu minimieren. 

Falls Sie in Ihren Ferien Waren für den Verkauf in kleinen Mengen kaufen, informieren Sie sich bitte im 

Voraus über die geltenden Einfuhrbestimmungen Ihres Landes. Berücksichtigen Sie dabei Aspekte wie 

erlaubte Mengen, maximalen Warenwert, mögliche Zollgebühren und weitere relevante Vorschriften, um 

unangenehme Überraschungen zu vermeiden. 

2. Was Sie einkaufen 

Wählen Sie Produkte, die Ihnen oder Ihren Bekannten gefallen würden, falls diese nicht verkauft werden. 

Achten Sie bei Ihrer Auswahl darauf: 

• Artikel in Grössen, Farben und Designs zu kaufen, die für Sie persönlich ansprechend sind. 

• Nur so viel zu investieren, wie Sie bei einem eventuellen Verlust finanziell verkraften können.  

• Sich bewusst zu sein, dass manche Produkte länger im Lager bleiben können oder gar nicht verkauft 

werden. 

3. Ihr Marketing 

Der Aufbau eines kleinen Kundenstamms ist entscheidend. Hier einige Schritte: 

• Informieren Sie Familie und Freunde über Ihr neues Projekt und bitten Sie um 

Weiterempfehlungen. 

• Nutzen Sie Social Media, um Ihren Shop bekannt zu machen. Posten Sie regelmässig interessante 

Inhalte und Aktionen. 

• Führen Sie kleine Umfragen durch, um die Bedürfnisse und Vorlieben potenzieller Kunden besser 

zu verstehen. 

• Recherchieren Sie, welche Produkte besonders beliebt sind und Ihrem Zielpublikum entsprechen. 

4. Warenpräsentation und Lagerung 

Eine professionelle Präsentation Ihrer Produkte ist entscheidend. Beachten Sie: 

• Hochwertige Fotos und detaillierte Beschreibungen bei uns einzureichen. 

• Artikel in einem sauberen, trockenen und gut organisierten Lager zu lagern, um die Qualität zu 

erhalten. 

• Prüfen Sie regelmässig den Zustand Ihrer Lagerbestände und melden Sie Veränderungen an uns. 



5. Preisgestaltung 

Setzen Sie realistische Preise, die sowohl Ihre Kosten als auch die Marktbedingungen berücksichtigen. 

Tipps: 

• Analysieren Sie die Preise von Mitbewerbern. 

• Kalkulieren Sie Versandkosten, Plattformgebühren und Gewinnmargen. 

• Bieten Sie bei Bedarf Rabatte oder Aktionen an, um Lagerbestände zu reduzieren. 

6. Ihr Geschäftskonto 

Für die Zahlungsabwicklung benötigen Sie zwei PayPal-Kontos: 

• Eröffnen Sie sowohl ein Privat- als auch ein Geschäftskonto bei PayPal. Ihr PayPal Geschäftskonto 

könnte beispielsweise auf dem Namen: BuyMy.ch-(Ihren Namen) lauten. 

• Nutzen Sie die Funktionen des PayPal Business-Kontos, um Zahlungslinks für Ihre Produkte zu 

erstellen. Wir zeigen Ihnen wie es geht, rufen Sie uns dafür an oder schreiben Sie eine E-Mail. 

• Alternativ können Sie auch andere Zahlungsanbieter prüfen, die für kleine Shops geeignet sind. 

7. Beispiele für interessante Aktionen 

Halten Sie Ausschau nach den folgenden Möglichkeiten: 

• Sonderangebote auf Amazon, AliExpress oder lokalen Plattformen wie Ricardo.ch. 

• Schlussverkaufsaktionen in physischen Geschäften oder Online-Stores. 

• Lagerverkäufe in Ihrer Region. 

• Kaufen Sie in Ihren Ferien ein. -Informieren Sie sich bitte im Voraus über die geltenden 

Zollbestimmungen. 

8. Zusätzliche Tipps 

• Rechtliches: Informieren Sie sich über die gesetzlichen Anforderungen für den Verkauf in der 

Schweiz, wie Umsatzsteuerpflicht und Verbraucherrechte. 

• Buchhaltung: Behalten Sie Einnahmen und Ausgaben über eine einfache Buchhaltung im Blick. 

• Flexibilität: Testen Sie verschiedene Produktkategorien, um herauszufinden, was am besten 

funktioniert. 

Mit diesen Tipps und Strategien legen Sie eine solide Basis für den Erfolg Ihres Online-Shops. 

9. Der Anfang 

• Telefonat: Sie haben sich mit unserem Angebot auseinandergesetzt und sich Unklarheiten 

gemerkt. Bei einem Telefongespräch oder schriftlich beantworten wir alle Ihre Fragen.  

• AGB: Sie haben das Dokument AGB gelesen, zu finden auf der BuyMy.ch Webseite unter 

«Kontakt». 

• Probemonat: Zum Anfang schenken wir Ihnen einen kostenlosen und unverbindlichen 

Probemonat. Wo Sie anfangen können, mit Online-Shopping über uns zu experimentieren. Nach 

Absprache mit uns, erstellen wir Ihre persönliche Seite. Mit Ihren Zahlungsverbindungen und 

Produkten. Sie besprechen mit uns was Sie für Produkte anbieten wollen und melden uns, an 

info@buymy.ch Ihre Produkte, dessen Fotos für Ihr persönlicher Shop und Ihr Warenbestand. 

Veränderungen Ihres Warenbestandes melden Sie uns nachträglich per E-Mail für die Anpassung 

der Menge auf Ihrer Seite. Das Anmeldeformular finden Sie auf unserer Webseite unter «Kontakt». 

 

mailto:info@buymy.ch


Für alle Anliegen stehen wir Ihnen unter info@buymy.ch oder telefonisch unter 076 572 2123 zur 

Verfügung. 

 

 

                             >Beispiele für interessante Schweizer Aktionen. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

OchsnerShoes 21.12.24 OchsnerShoes 21.12.24 Manor 23.12.24 

Manor 23.12.24 Dosenbach 28.12.24 
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